
開催概要

※ご記入いただきました個人情報は、弊社の建築コンサルティング事業における各種商品・サービスのご案内・ご提供にのみ使用いたします。又、経済産業省のガイドラインに則り、
個人情報を厳格に管理・運用致します。

代表者ご芳名 電話番号

参加者人数： 名代表者様以外のご参加希望はチェックして下さい。

ご案内のDMが不要な場合、大変お手数ではございますが申込書欄に貴社名のみご記入の上、「DM不要」にチェックを入れ、FAXにてご返信ください。□DM不要

□今回は参加できないが優先的に案内してほしい
089-913-1108FAX：

・社長とパートの体制で年間 12棟を安定受注する省エネ工務店の秘訣

・紙媒体の広告費をおさえて、ホームページからの集客を増やす方法

・ホームページから離脱させないための、お客様が“ワクワク”する仕組み

・問い合わせの時点でお客様を自社のファンにするための集客戦略

・社長とパートの体制で安定受注を築くために必要な業務の分解
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・問い合わせの時点でお客様を自社のファンにするための集客戦略

・社長とパートの体制で安定受注を築くために必要な業務の分解

このセミナーに参加してわかること

貴社名

ご住所

世界一かんたんな
住宅マーケティングの本

～ある日の工務店社長との対話～

景気や競合に振り回されることなく

安定した集客ができるようになる秘訣が満載

もうあなたは「集客」に悩まない

お客様が絶えるどころか、ビックリするほど

「集客できる工務店」
を作る方法

集客に役立つ小冊子プレゼント!!
QRコードをスマホから読み取って
すぐお申し込みできます。
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特別無料


